JQHNGARP PROFIL & VISION
LONNQVIST

STRATEGISK PRAKTIKER

"Strategisk blick. Operativ
handlingskraft. Fokus pa resultat."

Jag ar en mangsidig problemlésare som trivs lika bra med
praktiskt arbete som med strategisk planering. Oavsett
om uppgiften krdver en grdvmaskin, en séljstrategi eller
avancerade Al-verktyg, gar jag in med ett

4 me@johngarp.cv
hundraprocentigt fokus pé kvalitet.

@  johngarp.cv

Min framsta styrka ar min formaga att arbeta sjalvstandigt och
ta ett personligt ansvar. Jag ar en person som "tanker sjalv" -
R,  079-202 2059 ) . . : .

jag ser vad som behdver goras och hittar de mest effektiva

vagarna framat.

AKTUELLA ROLLER
4, SJALVGAENDE MOTOR

Identifierar behov och levererar utan

styrning. ¢ Al-Driven Kreator & Digital Producent

THE GARP BRAND (EGET PROJEKT)

2024-NU

Transformation av personligt varumarke genom GenAl. Utveckling

RESULTATFOKUS . . ° .
av avancerade Al-arbetsfloden for innehall, webbutveckling och
Hégsta kvalitet i siutprodukten, oavsett

e varumarkesdesign. Byggt komplexa I6sningar sjalvstandigt.

o °
Bygg & Maleri
HANINGE KOMMUN
DIGITAL Operativt ansvar for projekt inom kommunens fastighetsbestand.
GenAl, Prompt Engineering, Al-agenter, Fokus pa strukturell kvalitet och sjalvstandigt ansvarstagande for

No-Code Dev. . R .
dagliga underhallsprojekt.

PRAKTISK
Maskinkorning, Byggteknik, Mark &

Anlaggning. Innovativt Projektstod (LSS)
HANINGE KOMMUN

Implementerade kreativt dterbruk som empowerment. Skapade
innovativa projekt som VFX-videos och tekniska I6sningar med
boende under begransade resurser.




ENTREPRENORSKAP & DRIFT

Partner & Operativt Ansvarig 2017-2020
LOOYAL GROUP AB / REKOMENDERO.COM

Drev Fintech-tjanster i partnerskap. Ansvar for hela védrdekedjan:
Forséljning, webbutveckling, logistik och personalhantering.

Egenforetagare & Projektledare 2010-2013
ADRENT MARK & BYGG AB

Drev bolag mot tunga besté/lare som Stockholm Stad och Skanska.
Fullt ansvar for ekonomi, besiktning och praktiskt utférande.

STRATEGISK GRUND: MEDIA &
FORSALJNING

Ansvarig for Forsaljning & Utveckling
SMEDIA GROUP / WEEKLY ADS (2013-2017)

Byggde séljorganisationer och lanserade koncept som auktioner
pa viivilla.se. Ansvarade for produktutveckling och
marknadsanalys.

Senior Account Management (KAM)
EXPRESSEN / DAGENSPS / NEWAD (2007-2014)

Ledde férséljning mot mediabyrder som Starcom och Carat.
Fokus pa datadriven férséljning mot nyckelkonton som Arla och
Comvig.

Forsaljningschef & KAM-Arkitekt

TDC FORLAG / EDSA FORLAG (2002-2009)

Gick fran toppresterande séljare i "Guldgruppen” till coach och
initiativtagare for en KAM-avdelning med 10 séljare.




DISCIPLIN & KVALITETSFOKUS

1

KOKSMASTARE &
DRIFTSLEDARE (1992-2002)

DRAMATEN / GLOBEN / MASSRESTAURANGER

Prisbelént hantverksskicklighet (Silver i
Arets Unga Kock). Ansvarade for logistik
vid event upp till 7000 personer. Har
lades grunden fér min yrkesetik och
precision.

UTBILDNING & AI-CERTIFIKAT

o

Avancerad Al
2024-2026

"M

Siljledarskap
2002-2006

Ch

Maskinforare
2024

Kocklarling
1990-1992



Q AI-PLANBOK

VERIFIERADE SPECIALISERINGAR VIA CREDENTIAL.NET

Q EN SMART AFFAR

Tack vare min diagnos medféljer en MICROSOFT Al ACADEMY
betydande ekonomisk fordel
(l6nebidrag) som sénker er risk.

Al-begrepp for utvecklare 17 MAR
NLP-begrepp (Sprakbearbetning) 17 MAR
Informationsextrahering 17 MAR
Al-talbegrepp 17 MAR
Computer Vision 17 MAR
Grundlaggande Al-begrepp 15 MAR
Generativ Al & Agenter 15 MAR
Al-agent med Foundry 15 MAR
Al-agentutveckling i Azure 15 MAR

DATABRICKS ACADEMY

[ DB ] 14 MAR

Databricks Fundamentals

[ DB ] 12 MAR

Generative Al Fundamentals

[ DB ] 12 MAR

Al Agent Fundamentals

m ARBETE PA VAG 1.1-1.3 SAKRA LYFT
SILVER: ARETS UNGA KOCK




